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Prevention

Pravention als Angebot

lhrer Apotheke

Exklusiv fur lhre Kunden



https://digiprevention.de

Vorteile fiir lhre
Apotheke

Pravention ist bereits ein grol3es
Thema in der Bevdlkerung. Aufgrund
der gesellschaftlichen Entwicklung
wird die Bedeutung stetig zunehmen,
gerade fur altere Menschen.

Hier kdnnen Apotheken, auch anhand
der neuen gesetzlichen Vorgaben, eine
bedeutende Rolle spielen.

Mit DigiPrevention kdnnen Sie lhren
Kunden ein speziell flir Senioren
entwickeltes Onlinepraventionsangebot
bieten. Der Kurs ist nach § 20 SGB

V zertifiziert und wird somit von
allen gesetzlichen Krankenkassen
erstattet. In 8 x 45min vermittelt der
Kurs zielgerichtetes Wissen rund
um das Thema Bewegung und bietet
ein seniorengerechtes Training. Ziel
ist es, die Nutzer durch das Training
zu befahigen, so lange wie moglich
eigenstandig aktiv zu bleiben.
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Mégliche
aktionsbezogene
Partnerschaften
mit gesetzlichen
Krankenkassen
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Kontakt:
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Apotheke als
vertrauensvoller
Partner zuséatzlich im
Bereich Pravention
positionieren

" Differenzierung .

zu Online-
apotheken durch
besonderen
Service \
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Platzierung von
OTC Medikamenten
im Bereich
Nahrungs-
ergédnzungsmittel/
Altersmedikation

Konkrete

Einnahmemadéglichkeit
far Ihre Apotheke

Lars Jessen | Mail: lars@digirehab.de | Tel. +49 402 999 6005
DigiRehab GmbH | Hans-Henny-Jahnn-Weg 53 | 22085 Hamburg | www.digirehab.de
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Wie konnte eine
Kooperation
aussehen
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Gemeinsame EinfUhrung des
Angebotes/der Thematik
Pravention fur Senioren
(Apotheke & DigiRehab GmbH)
(Beratung, mégliche Schulung
der Mitarbeiter bei Bedarf)

Abstimmung & Erstellung .
von Marketingvorlagen / .
(z. B. Plakate, Flyer) Lottt
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. . Pravention
Gemeinsame Bewerbung mit

entsprechenden Vorlagen, dLau‘eihaft gls
mogliche Partnerschaft mit eistungin ;
. . lhrer Apotheke . R .
gesetzlichen Kassen klaren . ) ) - .
°. Integrieren.  .°
. N
Proaktive Ansprache und Einladung e o

von Kunden (z. B. zu Check ups/
Beratungsgesprachen bei méglichen
Aktionstagen in der Apotheke
(Inhalte und Angebote passen sich an
den Méglichkeiten der Apotheken an)

Kostenteilung der Marketing-/
VertriebsmalRnahmen nach
vorheriger Absprache

Bei erfolgreicher Testphase Integration
als fester Bestandteil der Angebote in
Ihrer Apotheke Neues Angebot
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gezielte Beratung,
attraktive Einnahme

Weitere Infos unter
www.digiprevention.de
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Kontakt:
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Kontakt
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